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Liquidez y rentabilidad. Una revisión conceptual y sus dimensiones
Liquidity and profitability. A conceptual review and his dimensions

El propósito de esta revisión es plantear un breve tratamiento teó-
rico de la liquidez y la rentabilidad. La liquidez tiene sus inicios, de 
manera indirecta, en el dinero o unidad de valor que estuvo condi-
cionada por el intercambio y formas de depósito. La liquidez esta-
blece la posibilidad de conversión, como medición de los activos 
circulantes que pueden ser invertidos. Los ratios de razón corriente, 
prueba ácida y razón líquida determinan la capacidad de la empresa 
de liquidar sus compromisos, a corto plazo mediante los valores en 
caja, bancos y valores. Los indicadores que intervienen en el cálculo 
son el activo corriente, el pasivo corriente, los inventarios y el efec-
tivo. La noción de proporciones que da origen a los ratios, como 
la rentabilidad, posteriormente, se asocia al concepto de partida 
doble, consolidándose en la etapa industrial en el marco de finan-
ciamiento a la que acudían las empresas bajo compromiso de rendi-
miento financiero y económico. La rentabilidad evalúa la capacidad 
de una empresa para remunerar a los accionistas (ROE) como bene-
ficio después de la renta, que implica patrimonio, y su rendimiento 
en el uso de los activos (ROA), como beneficio antes del impuesto 
que predice los beneficios futuros; además refleja la utilidad obteni-
da sobre las ventas netas (ROS), mediante el intercambio por dinero 
como fuente principal y, gastos vinculados a las compras.
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The intention of this review is to silver a brief theoretical treatment 
of the liquidity and the profitability. The liquidity has his beginnings, 
of an indirect way, in the money or unit of value that was determined 
by the exchange and forms of warehouse. The liquidity establishes 
the possibility of conversion, as measurement of the current assets 
that can be reversed. The ratios of current reason, líquidity acid and 
liquid reason they determine the capacity of the company to liquida-
te his commitments, in the short term by means of the values in box, 
banks and values. The indicators that intervene in the calculation 
are the current assets, the current liabilities, the inventories and the 
cash. The notion of proportions that gives origin to the ratios, as 
the profitability, later, associates with the concept of partida double, 
being consolidated in the industrial stage in the frame of financing 
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Introducción

La liquidez representa la facilidad, ve-
locidad y el grado de merma para con-
vertir los activos circulantes en tesorería 
(Ibarra, 2001). Es decir, la liquidez es una 
propiedad que mide si un activo es más 
realizable con certidumbre en el corto 
plazo sin incurrir en una pérdida (Hicks, 
2010). Debido a que la liquidez reflejaría 
la capacidad de la empresa de asumir 
deudas al corto plazo, su evaluación es 
determinante a la hora de valorar la ca-
pacidad financiera de una empresa, ante 
imprevistas variaciones de las condicio-
nes del mercado y para aminorar riesgo 
de liquidez ante una eventual escasez de 
fondos por parte de una entidad (Baños, 
Pérez y Vásquez, 2011).

Según Gonzales, Correa y Acosta 
(2002), la rentabilidad es el indicador fi-
nanciero que evalúa el acierto o fracaso 
de la gestión empresarial, es la medida 
del rendimiento, que en un determinado 
periodo, produce los capitales utilizados 
en sí mismos (Zamora, 2008), también, 
mide la capacidad de la empresa para 
generar rentas capaces de remunerar a 
propietarios y prestamistas, conservando 
el capital económico de la misma (Cazor-
la, 2014, citado por Ludeña, 2015).

Según el Quispe (2010), basado en el 
IV Censo Nacional Económico, la rentabi-
lidad en promedio fue de 12,5% para el 
año 2007, teniendo en cuenta las dimen-
siones de las empresas: ventas mayores 
a 300 UIT, registran un margen de 11,5% 

en promedio; mientras las empresas con 
ventas hasta 300 UIT registran un margen 
mayor de 22,7% en promedio para el mis-
mo periodo de referencia.

En la bolsa de valores de Lima coti-
zan 45 empresas pertenecientes al sector 
industrial, que ocuparon en el año 2014 
en relación al total de empresas que coti-
zan, el segundo puesto representando el 
17.52%, siendo el primero las empresas 
del sector diversos con 25.54%

Puede ocurrir que una empresa tenga 
un índice de rentabilidad alto y un índice 
de liquidez bajo; es decir que la empresa 
está ganando dinero porque sus precios 
de ventas son superiores a sus costos, y a 
su vez no puede cumplir con sus deudas 
a tiempo (Gómez, 2008). Esta situación es 
muy común cuando la empresa está en ex-
pansión, es decir, la empresa va generando 
resultados positivos, pero como amplía su 
mercado, todo lo que gana lo sigue rein-
virtiendo, y a pesar de su reinversión sigue 
teniendo una demanda insatisfecha y se 
endeuda para ampliar su producción. Tam-
bién ocurre una situación inversa, es decir, 
existen aquellas empresas que tienen en 
disponibilidad muchos fondos, pero no son 
rentables. Es el caso típico de empresas 
con un área que tiene influencia en la toma 
de decisiones internas que externas de la 
empresa. Por ello, con el objeto de maximi-
zar el valor actual neto, el gerente financie-
ro o el responsable del área financiera de la 
empresa, al final de temporada, comienza a 
liquidar el stock a su costo variable sin recu-
perar los costos fijos. 

to which the companies were coming under commitment of financial 
and economic performance. The profitability evaluates the capacity 
of an company to remunerate the shareholders (ROE) as benefit after 
the revenue, which implies heritage, and his performance in the use 
of the assets (ROA), as benefit before the tax that predicts the bene-
fits future; in addition it reflects the usefulness obtained on the clear 
sales (ROS), by means of the exchange for money as principal source 
and, expenses linked to the purchases.
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Liquidez

Origen del dinero

El origen del dinero parte en la edad 
antigua con el intercambio de bienes, 
prosiguió con el uso de recursos metáli-
cos como unidad monetaria en las prin-
cipales culturas. Ya desde el siglo IX, el 
papel moneda se estableció como medio 
de pago en China para que después en el 
siglo XX se estableciera en la mayoría de 
civilizaciones.

Para Rockoff (1996), citado por Via-
les (2008), el origen del dinero versa 
desde la edad antigua donde las prime-
ras formas de moneda representaron 
bienes que tenían un valor intrínseco. 
Estas especies tenían claras ventajas 
sobre las demás, en términos de alto 
valor por unidad de peso, homogenei-
dad, durabilidad, maleabilidad y divisi-
bilidad (Cibelli, 2005). 

Ya en el siglo IX d.C., durante la dinas-
tía Tang, aparecieron los primeros bancos 
en los que la gente depositaba sus mone-
das y, a cambio, se le extendía un certifi-
cado por el importe depositado que ser-
vía como medio de pago (Filippini, 1991). 
Estos certificados eran órdenes de pago 
que, según Martínez (2007), permitían 
cobrar la cantidad de dinero especificada 
en una fecha determinada.

En el siglo XX, el papel moneda se 
estableció como principal forma de di-
nero por su versatilidad y forma práctica 
de manejo, dándose la posibilidad que 
cada unidad monetaria representara un 
alto valor económico (Gozalbes, 2011). 
Por lo tanto, en la actualidad, el dinero 
son los billetes, las monedas en curso 
legal y los saldos de los depósitos que 
se tiene en los bancos. (Díaz y Jacobs, 
2011)

Liquidez

La liquidez tiene una base conceptual 
a partir de los criterios de facilidad de 
conversión, es una propiedad de medi-
ción de los activos circulantes que ayuda 
en la toma de decisiones de inversión y 
financieras

Para Bernstein (1999) citado por Ibarra 
(2001), la liquidez es la facilidad, veloci-
dad y el grado de merma para convertir 
los activos circulantes en tesorería y, su 
escasez es considerada como síntoma de 
dificultades financieras. Es medido me-
diante ratios financieros a fin de determi-
nar su capacidad de asumir los pasivos a 
corto plazo conforme se venzan (Lawren-
ce, 2007). 

Es una propiedad que mide si un acti-
vo es más realizable con certidumbre en el 
corto plazo sin incurrir en una pérdida (Hic-
ks, 2010). A la vez, proporciona la mayor 
flexibilidad de elección a la empresa para 
decisiones de inversión o financiación, re-
presentando el inicio y el final del ciclo de 
explotación, dirigiendo su conversión a 
todo tipo de activos (Aguilar, 2013)

Dimensiones de liquidez

Razón corriente (RC)

La razón corriente es un indicador que 
determina la capacidad de la empresa 
de liquidar sus compromisos en caso se 
le exigiere el pago inmediato de todas 
sus obligaciones corrientes y como aquel 
que muestra la proporción o grado de co-
bertura de las deudas a corto plazo que 
pueden ser cubiertas por elementos del 
activo en el mismo periodo, indispensa-
ble para estimar la continuidad o fracaso 
de la empresa.

Para Fontalvo, Mendoza y Morelos 
(2012), este indicador determina la ca-
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pacidad de la empresa de liquidar sus 
compromisos en caso se le exigiera el 
pago inmediato de todas sus obligacio-
nes corrientes provenientes de compras 
o préstamos que deben reembolsarse a 
corto plazo comúnmente dentro de un 
año como límite (Wals, 2000).

Por otro lado, para Aching (2006) este 
ratio es la principal medida de liquidez 
que muestra la  proporción de deudas de 
corto plazo que pueden ser cubiertas por 
elementos del activo, cuya conversión en 
dinero corresponde al vencimiento de las 
deudas. Su valor indica el grado de co-
bertura de deudas a corto plazo con acti-
vos que son en principio liquidables en el 
mismo periodo (Monzon, 2002). 

Nava (2009) y Rodríguez (2013), en re-
lación a lo expuesto por Monzon (2002),  
afirman que la finalidad de este indicador 
es de vital importancia para estimar la 
continuidad de la entidad y es capaz de 
predecir el fracaso empresarial (Bernal y 
Amat, 2012).

Prueba ácida

La razón ácida es un indicador financie-
ro, utilizado para medir la liquidez de una 
empresa e indicar su capacidad para asu-
mir compromisos a corto plazo, haciendo 
uso de sus activos de mayor liquidez.

Fontalvo, Mendoza y Morelos (2012) 
afirman que la razón ácida es uno de los 
indicadores financieros utilizados para me-
dir la liquidez de una empresa, siendo sana 
cuando su coeficiente sea mayor o igual a 
0.7 (Pérez, Gonzales y Lopera, 2013).

Para Krause y Konzen, (2002), esta ra-
zón indica la capacidad que tiene la em-
presa de pagar cada unidad de la deuda 
a corto plazo, excluyendo el valor de las 
existencias, es decir, solo usando sus ac-
tivos de mayor liquidez. Aching (2006) y 

Nava (2009) explican que el descarte de 
las existencias se debe a que son cuentas 
que no son fácilmente realizables, menos 
líquidos que el resto de los activos circu-
lantes y más sujetos a pérdidas en caso 
de quiebra.

Razón líquida

La razón líquida es el índice que mide 
como los valores de caja, bancos y valores 
negociables cubren las obligaciones a cor-
to plazo, excluyendo lo que no pueda con-
vertirse de inmediato en dinero efectivo.

Según Guzmán y Samatelo (2006), la 
razón líquida es el índice que mide cómo 
los activos más líquidos (Alarcón y Ulloa, 
2012) como son caja, bancos y valores ne-
gociables cubren las obligaciones a corto 
plazo, es decir, que se van a liquidar antes 
de tres (3) meses (Ortiz, 2013)

Para Perdomo (2005) este indicador 
excluye todo lo que no pueda convertirse 
de inmediato en dinero efectivo, por ello, 
también se cataloga como índice de te-
sorería (Perdomo, 2005). Se calcula divi-
diendo el activo disponible con el pasivo 
circulante (Ortega, 2011) y se interpreta 
como cuántos soles de efectivo posee la 
empresa para hacerle frente a cada sol 
de deuda a corto plazo (Alarcón y Ulloa, 
2012). Se debe tener en cuenta que un 
valor muy alto puede suponer que la em-
presa tiene recursos improductivos (Rey, 
2009), aunque estos valores no respon-
den a las necesidades de todas las em-
presas (García, Soledad y Sánchez 2007).

Indicadores de liquidez

Activo corriente

El activo corriente son bienes y dere-
chos aplicados para la cancelación de un 
pasivo corriente, pueden convertirse con 
facilidad en efectivo, recuperándose en 
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un ciclo corto de explotación, es necesa-
ria para llevar el ciclo normal y generar 
beneficios para la empresa. 

Según Concepción (2010), el activo 
corriente son bienes y derechos previsi-
blemente líquidos utilizados para la can-
celación de un pasivo corriente, o que 
evitan erogaciones durante el ejercicio 
(Robles, 2010).

Guajardo (1988) citado por Lizano 
(2011) considera que el activo corriente 
puede convertirse con facilidad en efecti-
vo con el compromiso de recuperarse en 
un único ejercicio económico denomina-
do ciclo corto o de explotación (García, 
Beraza, Larrauri, Olasolo, Pérez, Ruiz, y 
Urionabarrenetxea, 2010). 

Según Calleja (2008)  el activo corriente 
es parte de las inversiones necesarias para 
llevar a cabo el ciclo normal de la empresa 
y generar beneficios, se espera se consu-
ma o venda dentro de un año o dentro del 
ciclo normal de operaciones (Peña, 2011)

Pasivo corriente

El pasivo corriente son deudas que la 
empresa debe reintegrar en el plazo igual 
o inferior a un año, caracterizadas por su 
grado de exigibilidad y por contraponer-
se a los recursos permanentes.

Según Flores, Guevara y Lozano 
(2012), el pasivo corriente son aquellas 
deudas que la empresa debe reintegrar 
en el plazo igual o inferior al año, un ne-
gocio en marcha (Milla, 2013).

Para Marín (2011), el pasivo corriente 
o las obligaciones a corto plazo se carac-
terizan por su grado de exigibilidad, pro-
viniendo de compras o préstamos que 
deben reembolsarse a corto plazo como 
límite (Wals, 2000).

Según Velasco (2013), el pasivo co-
rriente son recursos que se contraponen 
a los recursos permanentes por tener afán 
de no permanecer a más de un año, des-
tacando entre ellas las deudas con pro-
veedores o acreedores comerciales (Viei-
tes, 2012).

Inventario

Los inventarios son bienes tangibles 
susceptibles de ser vendidos para satisfacer 
alguna demanda futura o para ser consumi-
dos en la producción de bienes o servicios.

Según Castella (2012), los inventarios 
son bienes tangibles cuyas cantidades se 
encuentran susceptibles para la venta en 
el curso normal de la explotación (Jimé-
nez, 2007), permitiendo cumplir con los 
requerimientos de los clientes y proteger-
se contra la incertidumbre de proveedo-
res (Acero y Pardo, 2010). 

Según Herrera (2006), los inventarios 
son recursos que se usan en la organiza-
ción para satisfacer alguna demanda fu-
tura, es decir, cuando en el ciclo neto de 
comercialización se hace efectiva su ven-
ta (Altuve, 2014).

Para Goicochea (2009) también son 
susceptibles de ser consumidos en la 
producción de bienes o servicios para su 
posterior comercialización. Forma parte 
del patrimonio de la empresa pudiendo 
ser medida en unidades físicas, como 
también, ser valorada económicamente 
(Concepción, 2010).

Efectivo

El efectivo es un activo financiero lí-
quido, universalmente aceptado para 
realizar el pago de bienes, servicios y 
amortización de deudas, a la vez, sirve 
como reserva de valor pudiendo ahorrar-
lo o usarlo más adelante.
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Según Jiménez (2012), el dinero es un 
activo financiero líquido; financiero por-
que permite mantener o reservar el valor 
de la riqueza y líquido porque su poder 
de compra puede realizarse en cualquier 
momento. Es parte de la riqueza finan-
ciera de las empresas y usado para hacer 
transacciones, por tanto, es una variable 
de stock cuya característica fundamental 
es ser líquida (De Gregorio, 2012).

Según Muñoz (2002), el dinero es un 
medio legal universalmente aceptado 
por los individuos para realizar pago de 
bienes, servicios y amortización de deu-
das presentándose por medio de mone-
das o billetes.  En relación a los bienes y 
servicios, el efectivo puede considerarse 
como medida del valor para tasar sus pre-
cios (Filippini, 1991).

Sirve como reserva de valor pudien-
do ahorrarlo o usarlo más adelante 
para la compra o venta (Asmundson y 
Oner, 2012), cumpliendo así su objeto 
de ser aceptado en el intercambio de 
bienes o servicios (Reina, Zuluaga, y 
Rozo, 2006).

Rentabilidad 

Origen de los ratios financieros

Según Zamora (2008) se denomina 
rentabilidad a la medida del rendimien-
to que un determinado periodo produ-
ce los capitales utilizados en sí mismos, 
esto supone la comparación entre la 
renta generada y los medios utilizados 
para obtenerla. Mediante esta compa-
ración se obtiene la rentabilidad, expre-
sado en un coeficiente, llamado ratio 
financiero. El origen de la rentabilidad 
está relacionado a la aparición de los 
ratios financieros.

Haciendo un seguimiento sobre los 
ratios financieros, sus inicios se circunscri-

ben en la edad antigua, durante el renaci-
miento y la época moderna.

Los ratios se inicia con Euclides en el 
año 300 a.C. con su tratado matemático 
“Los elementos”; en el libro V analiza las 
proporciones y sus relaciones entre sí, 
conceptualizando ratio mediante la terce-
ra definición: “Una razón es determinada 
relación respecto a su tamaño entre dos 
magnitudes” (Euclides, 1774, p.111), es-
tas magnitudes deben tener ciertas carac-
terísticas, en el caso de los ratios financie-
ros se debe cumplir la ley de tricotomía 
de magnitudes (Madden, 2011) y deben 
ser extraídos de los estados financieros 
(García, Mures y Fernández, 2016). Este 
tratado es la causa principal del desa-
rrollo del análisis de los ratios financiero 
(Sánchez, Araque, Palacios, Serrano, Me-
rino, Palmero y López, 2011).

En el renacimiento, según Ibarra y 
Mares (2010), Lucas Paccioli desarrolla la 
noción práctica de los ratios financieros 
mediante la creación del concepto de la 
partida doble, estableciendo un principio 
que dice que “la suma de lo anotado en 
el debe será igual a la suma de lo anota-
do en el haber” (Argibay, 2004, p.7), este 
principio se verá reflejado en los estados 
financieros de donde se obtendrá los ele-
mentos de los ratios financieros.

A mediados del siglo XIX, los indica-
dores financieros se desarrollaron bajo un 
esquema de análisis crediticio, cuando 
las entidades financieras comenzaron a 
exigir estados financieros a las empresas 
que solicitaban financiamiento (Galeano, 
2011) A principios del siglo XX se reali-
zaron importantes implementaciones en 
los ratios financieros como la creación de 
nuevos ratios, la definición de determi-
nados criterios y el reconocimiento de la 
necesidad de comparar los ratios de una 
empresa con otras empresas (García, Mu-
res y Fernández, 2016).
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Industria

El origen de la industria recorre tres 
periodos específicos: la primera revo-
lución industrial, la segunda revolución 
industrial, denominada como el periodo 
del gran capitalismo y, luego por la ter-
cera revolución industrial, denominada 
como la revolución científica y tecnológi-
ca. 

La industria parte desde tiempos neo-
líticos (Barros, 2000) manteniéndose sin 
variaciones, según Urbina (2002), hasta la 
edad media. Sin embargo, la revolución 
industrial se sitúa formalmente en Ingla-
terra durante la segunda mitad del siglo 
XVII comprendido entre 1750 y 1780 
(Chaves, 2004).

La segunda revolución industrial se-
gún Urbina (2002) comprendió entre 
1850 y 1914 denominada como el perio-
do del gran capitalismo. Para 1860, los 
capitalistas industriales necesitaban de 
recursos económicos para instalar fábri-
cas y empresas acudiendo a financistas, 
dando lugar en 1870 a una serie de cam-
bios catalogados como la segunda revo-
lución industrial (Osorio, 2011)

Pasando a la tercera revolución indus-
trial, Roel (1998) denomina a esta etapa 
como la revolución científica y tecnoló-
gica que se puso de manifiesto desde la 
terminación de la Segunda Guerra Mun-
dial; los cambios que surgieron después 
de este evento dieron lugar a la produc-
ción masificada, gigantescos industriales 
y una nueva dicotomía política. (Mersé y 
Molina, 2013).

Rentabilidad

La rentabilidad es una medida de 
eficiencia que permite conocer el rendi-
miento de lo invertido al realizar una serie 
de actividades y se relaciona con las ven-

tas de una empresa, los activos y el fondo 
aportado por los propietarios, generando 
liquidez futura. 

Según López (2007) y Lizcano (2004) 
,la rentabilidad es una medida de eficien-
cia de naturaleza económica ligada a la 
competitividad para controlar el nivel de 
costos y gastos presentados en la opera-
ción de la empresa (Fontalvo, Mendoza 
y Morelos, 2011), por ello, es explicada 
bajo dos perspectivas: la perspectiva de 
la organización industrial (características 
estructurales) y la perspectiva basada en 
los recursos (capacidades y recursos pro-
pios), de acuerdo a Lorca, Díez, Del Coz y 
Bahamonde (2007)

Para Hoz, Ferrer y Hoz Suárez (2008), 
la rentabilidad permite conocer el rendi-
miento de lo invertido al realizar una serie 
de actividades en un determinado perio-
do de tiempo produciendo los capitales 
utilizados en el mismo (Luengo, Antón, 
Sánchez y Vela, 2005). Provee de elemen-
tos de juicio económico y financiero para 
valorar la eficiencia en el uso de recursos 
y determinar hasta donde se han alcan-
zado los objetivos organizacionales (Cha-
cón, 2007).

Según Angulo y Sarmiento (2013), la 
rentabilidad es una medida que relaciona 
los rendimientos de la empresa con las 
ventas, los activos y el fondo aportado 
por los propietarios (Morillo, 2001). En 
similitud, Vérges (2011) menciona que la 
rentabilidad es la relación entre los bene-
ficios y los recursos que se han mantenido 
invertidos para lograrlos, producto de ac-
ciones económicas en la que se movilizan 
medios materiales, humanos y financieros 
(Sánchez, 2002).

Por último, para Melorose, Perroy y 
Careas (2015), la rentabilidad genera la li-
quidez futura de la empresa siempre que 
exista un adecuado manejo financiero 
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que incluya acertadas políticas de crédito 
y cobranza. Esto permite conocer el nivel 
de acierto o fracaso en la gestión empre-
sarial (González, Correa y Acosta, 2002)

Dimensiones e indicadores de 
rentabilidad

Rentabilidad financiera (ROE)

La rentabilidad financiera es una me-
dida relativa de las utilidades que evalúa 
el rendimiento de la empresa y mide la 
capacidad de remunerar a los accionistas, 
se calcula dividiendo la utilidad después 
de impuestos entre los fondos propios.

Según Morillo (2001), la rentabilidad 
financiera o de fondos propios es una 
medida relativa de las utilidades que 
señala la capacidad de la empresa para 
para producir utilidades a partir de la in-
versión realizada por los accionistas, ade-
más, evalúa el rendimiento obtenido por 
los propietarios (Otal, Serrano y Serrano 
García, 2007). 

De Jaime (2003) menciona que la ren-
tabilidad financiera pretende medir la ca-
pacidad de remunerar a los propietarios 
o accionistas de la empresa y permite 
la comparación, en principio, con rendi-
mientos de otras inversiones alternativas. 
(Morillo, 2001) 

Se calcula dividiendo la utilidad des-
pués de impuestos (Juárez, 2011) genera-
do en un periodo, esto es el resultado neto 
(Sánchez, 1994) entre los fondos propios 
(Juárez, 2011), incluyendo las utilidades no 
distribuidas de las cuales se han privado 
los accionistas (Morillo, 2001).

Beneficio después de impuestos (Utili-
dad neta)

La utilidad neta es una medida del 
desempeño operativo de la empresa, se 

calcula restando a los ingresos el total de 
egresos, además del impuesto a la renta.

Para Ehrhardt y Brigham (2007), la uti-
lidad neta es la medida más adecuada de 
evaluar el desempeño operativo, pues ex-
cluye los efectos de las decisiones finan-
cieras. Según Vidales (2003), esta utilidad 
es medida en un periodo determinado.

Según Solorio (2012) para su cálculo se 
resta a los ingresos y otros ingresos opera-
tivos el total de egresos y otros gastos ob-
tenidos en la gestión. Además de restarle el 
impuesto a la renta (Finnerty y Stowe, 2000).

Fondos propios

Los fondos propios, también llama-
dos patrimonio neto, son el valor residual 
contable de la entidad, lo componen las 
partidas patrimoniales.

Los fondos propios, también llamados 
patrimonio neto, son el valor residual de 
los activos de la empresa, después de 
deducir todos sus pasivos (Ferrer, 2005), 
simboliza teóricamente lo que la empresa 
vale (Chapado, 2008)

Los fondos propios están compuestos 
por las aportaciones realizadas, ya sea en 
el momento de su constitución o en otros 
posteriores (ACCID, 2011), beneficios no 
distribuidos (Tamayo y López, 2012), las 
actualizaciones de valor y reservas legales 
(MEF, 2008).

Rentabilidad económica (ROA)

La rentabilidad económica muestra 
la eficacia en el uso de los activos sin 
considerar el costo para financiarlos ge-
nerando rentas capaces de remunerar a 
propietarios y prestamistas. Relaciona el 
beneficio que obtiene la empresa con la 
inversión, sin diferencias entre recursos 
propios y ajenos. 
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Según Contreras y Díaz (2015), la ren-
tabilidad económica muestra la eficacia 
en el uso de los activos, sin considerar 
el costo para financiarlos en un determi-
nado periodo de tiempo (Oré y Vergara, 
2015). De ese modo, según Costa (2012), 
Cano y Román  (2013) facilita la compara-
ción entre diferentes empresas solo con-
siderando la eficacia en el uso de activos 
o inversiones de la empresa. 

Para López (2014), la rentabilidad eco-
nómica mide la capacidad de generar 
rentas capaces de remunerar a propieta-
rios y prestamistas conservando el capital 
económico de la misma, como también, 
de gestión de inventarios (Pindato y Alar-
cón, 2011).

Melgarejo y Vera (2010) indican que 
este ratio relaciona el beneficio que ob-
tiene la empresa con la inversión, sin dife-
renciar entre recursos propios y ajenos. Es 
utilizado como equivalente de creación 
de valor por parte de la empresa (Boal, 
2005) antes de intereses e impuestos con 
los recursos utilizados en la misma.

Beneficio antes de intereses e impuestos 
(Utilidad neta)

La utilidad bruta es la proporción de 
ingresos operacionales que resulta de 
enfrentar los ingresos y costos, indicando 
beneficios en el corto plazo que según el 
riesgo y/o tipo de empresa muestra cuán-
to se obtuvo por cada sol vendido.

Para Prada (2004), la utilidad bruta es 
la proporción de ingresos operacionales 
que según Rodríguez (2012), resulta de 
enfrentar los ingresos y costos incluidos 
en el estado de resultado integral, sin 
considerar los impuestos a la utilidad, las 
operaciones discontinuadas y los otros 
resultados integrales (Castillo, 2013). Por 
tanto, compensa los costos y riesgos de 

mercado (Escobal, 1994), a la vez, hace 
frente a los riesgos derivados de la activi-
dad: riesgo comercial, riesgo financiero o 
de insolvencia (Cruz, 2010).

Según Gómez y Arriaza (2000), la uti-
lidad bruta es un indicador de beneficio 
o resultado de actividades en el corto 
plazo (Villanova y Justo, 2014), que según 
el riesgo y/o el tipo de empresa muestra 
cuánto se obtuvo por cada sol vendido 
(Martínez, 2013). Por ello, Milla (2007) lo 
constituye como uno de los aspectos cla-
ve de la gestión económica financiera de 
la empresa, pudiendo ser utilizada para la 
toma de decisiones (Arturo, 2013).

Activo total

El activo es un conjunto de recursos 
productivos, reales o financieros expre-
sados en términos monetarios que posee 
una empresa, resultado de sucesos pasa-
dos del que se espera obtener beneficios 
económicos futuros. 

Para Vicente (1993), el activo es un 
conjunto de recursos productivos, reales 
o financieros, con los que cuenta la em-
presa, útil para la predicción de la capaci-
dad de generación de flujos de caja. Para 
Guamán (2012) se refiere a los valores, 
bienes, derechos y obligaciones que tie-
ne la empresa. Entre estos se tiene al ac-
tivo corriente que se estiman convertidas 
en dinero dentro de un año.

Según Hernández (2012), el activo son 
el conjunto de bienes y derechos expre-
sados en términos monetarios que posee 
una persona o negocio, que tiene valor 
(Pina y Torres, 2009) y de los cuales se es-
pera beneficio económico futuro. Según 
Rajadell, Trullas y Simo (2015), el activo 
también representa la utilización que la 
empresa ha dado en ese momento a sus 
servicios, como también, la utilización que 
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la empresa ha dado a sus recursos clasi-
ficándose según el criterio de ordenación 
de menor a mayor grado de liquidez.

Según Orquera (2011) y Gómez (2010) 
el activo es un recurso controlado resul-
tado de sucesos pasados, con el que se 
espera obtener beneficios económicos 
futuros y que afecta económicamente a 
la entidad (Álvarez y Ochoa, 2015). Se 
presentan de acuerdo a su naturaleza 
(De la Cruz, Delgadillo, López, Romero y 
Sánchez, 2010) o facilidad de conversión 
de dinero en efectivo (Bravo y Camacho, 
2009). Incluye todas aquellas cuentas que 
reflejan los valores de los que dispone la 
entidad, pues todos los elementos del ac-
tivo son susceptibles de traer dinero a la 
empresa en el futuro, bien sea mediante 
su uso, su venta o su cambio (Contreras, 
Gonzales, Gutiérrez, Martínez y Vásquez, 
2012).

Rentabilidad sobre ventas (ROS)

La rentabilidad sobre ventas o ROS se 
define como el margen de utilidad en un 
año que se obtiene de las ventas netas, 
siendo el cociente entre margen bruto y 
ventas.

Según Juárez (2011) el ROS (return on 
sales, resultado sobre ventas)  se define 
como el margen de utilidad que se obtie-
ne de las ventas, soliendo ser una preocu-
pación y responsabilidad permanente de 
los ejecutivos de ventas de la empresa. 
El margen de utilidad y ventas se deben 
desarrollar en el mismo periodo para su 
medición (Quispe, 2010)

Scherk (2011) señala que el margen 
sobre ventas es el cociente entre margen 
bruto y ventas o incluso el cociente en-
tre beneficio neto y ventas, que indica, 
según Melgarejo y Vera (2010), el bene-
ficio obtenido por cada sol vendido y la 

eficiencia con que la empresa utiliza sus 
activos y gestiona sus operaciones (De 
la Hoz, Ferrer y De la Hoz Suárez, 2008).  
Por ello, es uno de los índices conocidos 
cuando medir la rentabilidad de las em-
presas se trata (Aching, 2006).

Venta

La venta es el intercambio de un pro-
ducto o un servicio a cambio de una com-
pensación en dinero, servicio o especie, 
representando la fuente principal de in-
gresos de la entidad.

Según Guevara (2012) y Mello (2002) 
la venta es el intercambio de un producto 
o un servicio a cambio de una compen-
sación en dinero, servicio o especie (Vás-
quez, 1997) por un valor equivalente con 
el fin de crear comercio, para ello, según 
Vega (2005), se dirige todos los esfuerzos 
hacia el cliente para que obtenga lo que 
quiere. 

Según Bustamante (2011), las ventas 
representan la principal fuente de ingre-
sos de la entidad, integrado por la venta 
de inventarios, la prestación de servicios 
o por cualquier otro concepto, formando 
parte de la estrategia comunicación-pro-
moción y, culminando así, con el plan de 
márketing (Garrido, 2013).

Costo de venta

El costo de venta es el valor de los re-
cursos cedidos a cambio de algún artículo 
o servicio, resultando de sumar los costos 
de adquisición más los gastos vinculados 
con dicha compra.

Según Morillo (2007), el costo de ven-
ta es el valor de los recursos cedidos a 
cambio de algún artículo o servicio que 
representa un desembolso de dinero o la 
adquisición de un compromiso. Bermú-
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dez (2015) señala que el costo de venta 
registra las mercaderías vendidas durante 
el ejercicio contable. Si se trata de una 
firma manufacturera, el costo incluye el 
costo de la materia prima, de las maqui-
narias que intervienen en su fabricación y 
el costo de la mano de obra; en el caso 
de una empresa comercial, es el costo del 
producto para la venta (Vélez, 2013).

Según Meléndez (2009) el costo de 
venta resulta de sumar los costos de ad-
quisición más los gastos vinculados con 
dicha compra. Del mismo modo, Duque, 
Muñoz y Osorio (2011) señalan que el 
resultado de sumar los costos de pro-
ducción del periodo más los inventarios 
iniciales de materia prima, productos en 
proceso y productos terminados menos 
los inventarios finales de materia prima 
dan el costo de venta. Todo este costo 
productivo sacrificado sirve para obtener 
el producto terminado fabricado que per-
mite la generación de los ingresos (Sán-
chez, 2009). 

Conclusiones

El inicio de la liquidez está asociado 
de manera indirecta a la forma como el 
dinero se constituyó en una unidad de 
valor que estuvo condicionada por el in-
tercambio y formas de depósito. 

La liquidez establece la posibilidad 
de conversión, como la medición de los 
activos circulantes que pueden ser inver-
tidos. Los ratios de razón corriente, prue-
ba ácida y  razón líquida determinan la 
capacidad de la empresa de liquidar sus 

compromisos, a corto plazo mediante los 
valores en caja, bancos y valores  Los in-
dicadores de liquidez como el activo co-
rriente permite cancelar de un pasivo co-
rriente, con la propiedad de  convertirse 
en efectivo con facilidad en un periodo 
de explotación; el pasivo corriente como 
deudas que la empresa debe reintegrar, 
contraponiéndose a los recursos perma-
nentes; los inventarios son bienes tangi-
bles susceptibles de ser vendidos para 
satisfacer alguna demanda futura o para 
ser consumidos en la producción de bie-
nes o servicios y el efectivo se entiende 
como un activo líquido que puede ser 
ahorrado o usado.

La rentabilidad tiene sus inicios a par-
tir de la primera noción de proporciones, 
para posteriormente al concepto de par-
tida doble. Su consolidación se da en la 
etapa industrial en el marco de financia-
miento a la que acudían las empresas 
bajo compromiso de rendimiento finan-
ciero y económico. La rentabilidad deter-
mina la capacidad de un empresa para 
estar en condiciones de remunerar a los 
accionistas (ROE) que se calcula restando 
a los ingresos el total de egresos, además 
del impuesto a la renta como beneficio 
después de la renta, e implica patrimonio 
y su rendimiento en el uso de los activos 
(ROA), mediante los ingresos por cada 
sol vendido como beneficio antes del 
impuesto que predice los beneficios futu-
ros representado por los activos totales; 
además refleja la utilidad obtenida sobre 
las ventas netas (ROS), mediante el inter-
cambio por dinero como fuente principal 
y, gastos vinculados a las compras.
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